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iEn cualquier lugar del

EL Productor Asesor de Seguros es el (nico canal profesional para la venta de seguros, no implica
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Los Productores Asesores de
Seguros (PAS) somos el canal
de distribucion de seguros
mas elegido por la Sociedad,
justamente, porque alolargo
del tiempo y en todo el pais
estamos cerca del cliente, a-
sesorandolo en la contrata-
cién de seguros, brindando
informacion a lo largo de la
vida del contrato vy, lo més
importante, conteniéndoloy
acompafiandolo en caso de
existir un evento que pro-
duzca un dafio patrimonial
alasegurado, unsiniestro.

En pandemia nuestros hoga-
res se convirtieron en nues-
trasoficinas, y esono cambia
con la nueva presencialidad,
porque nuestros clientes nos
conocen ysaben que pueden

contactarnos en todo mo-
mento. Siempre estamos cer-
ca, y eso nos diferencia de
otroscanales que solose con-
centran en la etapa comer-
cialdeventadelapoliza.
Somos la voz y la cara del
seguro.

Las polizas de seguros sonun
contrato que establece las o-
bligaciones del asegurador, y
también ciertas obligaciones
del asegurado. La Compailia
de Seguros se obliga a pagar
(o la prestacién que se con-
venga) en caso de ocurrir al-
guno de los eventos descrip-
tos en la pdliza. A cambio, el
aseguradopagaunaprima.

En la Argentina, el 40% del
total de la produccién segu-
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Presentacion de FAPASA

Saludamos a Fapasa
en SuU NUevo aniversario.
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ros corresponde a los segu-
ros para Automotores, Moto-
cicletas, Camiones, Colecti-
VoS, etc.

Ademas, hay seguros contra
Incendio, Robos, Dafios par-
ciales, totales, Lucro Cesan-
te. Casi todo se puede asegu-
rar: casas, campos, produc-
ciones agropecuarias, talle-
res, grandes industrias, has-
talapropiavida.

Ninguna actividad econdémi-
capodria funcionar sin segu-
ros. Los aviones no podrian
despegar, porque tantola ae-
rolinea, como los aeropuer-
tos, pasajeros, y agencias de
turismo, requieren seguros
que les garanticen el pago de
una indemnizacion en caso
de accidentes, robos, dafios,
etc. Lo mismo ocutrre con el
transporte de mercaderias y
lossanatorios.

Pero, hay que tener en cuen-
ta que no 'todos los riesgos'

NUESTRAS SINCERAS FELICITACIONES A

FAPASA

EN ESTE NUEVO ANIVERSARIO
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son asegurables, como ya diji-
mos. Mas adelante volvere-
mossobre este tema.

Contar con el asesoramiento
de un Productor Asesor de
Seguros (PAS) es muy impor-
tante, por varios motivos.

Determinar las sumas asegu-
radas y las condiciones de
contratacion es complejo.
Los seguros también pueden
tener “deducibles” o “fran-
quicias”. Saber qué son y co-
mo impactan en la indemni-
zacion final requiere de una
explicacion que solo un PAS
puedebrindar.

Ademas, hay seguros de todo
tipo, para todos los presu-
puestos, con aseguradoras
regionales, nacionales o ex-
tranjeras; publicas o priva-
das.

El PAS conoce el mercado de
las aseguradoras, y tiene la
capacidad de analizar su
informacidn financieray con
table, para recomendar enti-
dadessdlidasysolventes.

ondiciones claras

Loscontratosde segurosindi
can cudles bienes se asegu-
ran, y en cuales circunstan-
cias. También, indican en
cudles ocasiones no hay co-
bertura.
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sobrecostos para el cliente y agrega valor desde el momento de la contratacidn hasta la posventa
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www.adarproducciones.com

Pais hay un PAS cerca!
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Miembros del Consejo Ejecutivo de FAPASA.

Es muy importante recibir el
correcto asesoramiento de
partedeun Productor Asesor
de Seguros (PAS), porque hay
que conocer claramente si el
seguro que estamos contra-
tando cubre aquello que
necesitamos. Y los seguros
para hogares, por caso, son
muy diferentes en cada ase-
guradora. ;Cubre los crista-
les del hogar? ;Cubre si se
rompe la heladera luego de
uncortedeelectricidad? ;Y si
me roban la notebook o la
bicicleta? ;Hasta qué monto
me cubre en caso de incen-
dio? ;Y sisecaeunarbolenel
techo? Todo esto varia, tanto
porsisecubre o no, como por
el monto que debemos pagar

mensualmente, en uno Yy O-
troseguro.

Los PAS conocen perfecta-
mente el alcance de la cober-
tura y las exclusiones de los
seguros que ofrecen las dis-
tintas Compaiiias.

Contratarunseguro median-
te un PAS, NO es mas costoso
que hacerlo directamente en
la Compaiiia. Al contrario, su
asesoramiento puede aho-
rrarnos mucho dinero, y —so-
bre todo- dolores de cabezay
malos entendidos.

Cuidado con las estafas

Los PAS organizados en la

Federacion que los agrupa
(ver aparte) velan por los de-
rechosdelosasegurados.

En este sentido, se estd lle-
vando a cabo una importan-
te accion en contra de los se-
guros ilegales. ;Qué son los
seguros ilegales? En realidad
no son seguros. Son meras
estafas. Personas inescrupu-
losas 'venden' pseudo cober-
turas que no tienen ningun
respaldo legal. Siuno contra-
ta un seguro ilegal, sin darse
cuenta, estd en serios proble-
mas.

Imaginemos que alguien con-

trato un seguro de Automo-
tores de la mano de un esta-
fador, conuna aseguradorai-
nexistente.

Es probable que el nombre
delaentidad fantasma se pa-
rezca al de alguna empresa
legalmente establecida, pero
noserdlamisma.

En caso de un accidente, na-
die atenderd el reclamo por
el pago de los dafios, menos,
si ha habido una muerte en
tales circunstancias. Porello,
es fundamental contratar se-
gurosatravésdelos PAS.
Ademas, las leyes que regu-

lanlosseguros asiloexigen.
Para comercializar seguros
los PAS estdn obligados a ob-
tener una matricula habili-
tante y a someterse a capaci-
taciones anuales obligato-
rias.

Todo regulado y controlado
por el Estado, a través de la
Superintendencia de Segu-
rosdelaNacion.

Para denunciar las manio-
bras fraudulentas, y los abu-
sos de algunas instituciones
financieras y planes de aho-
rro previoqueobliganala

_ jamos a FAPASA - Federacion de Asociaciones
de Productores Asesores de Seguros de Argentina,
LN nu 1,

[ Atencién al asegurado
0800-666-8400

N2 de inscripcion SSN

0360 www.argentina.gob.ar/ssn

@ SSN I SUPERINTENDENCIA DE
SEGUROS DE LA NACION

FAPASA participa de distintos eventos.
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Agustina Decarre, Presidente de FAPASA.

www.adarproducciones.com

>~ Lavozde los productores
asesores de seguros
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contratacion de determina-
dos seguros en ciertas com-
paifiias, desde FAPASA he-
mos puestoen marchalaweb
dedenuncias:
www.denuncias.com.ar
Aqui,demaneraanoénima, se
pueden denunciar la venta i-
legal de seguros y las viola-
ciones a la libertad de con-
tratacion de seguros a traveés
dePAS.

Cuidado, porque en ocasio-
nes, somos obligados a con-
tratar seguros para bienes
adquiridos mediante crédi-
tos prendarios que son mas
caros (y con menos cobertu-
ras) que si lo contratamos a
travésde un PAS.

La propia vida

Porultimo, no queremos des-
pedirnos sin remarcar que
los seguros de Vida cumplen
un papel fundamental, sobre
todo para el desarrollo de las
familias (y también de las
empresas). ;Qué pasa si el
principal sostén econdmico
de la familia fallece o se acci-
denta gravemente, y se inte-
rrumpe el flujo de dinero con
el que se compra los alimen-
tos, se paga el colegio de los
chicos, se mantiene el auto,
se compra la ropa? Los segu-
ros de Vida estdn para brin-
dar un apoyo econémico a
las familias que sufren tales
desgracias. Y solo los PAS es-

tan en condiciones de anali-
zary detectar las reales nece-
sidades de cobertura, en ca-
dacaso.

Para ejercer la profesion de
PAS, realizamos un curso de
formacidén, rendir un exa-
men de aptitud ante la Su-
perintendencia de Seguros
de la Nacién, y cumplir con
horasde capacitacién anual.
Somos, sin dudas, el canal
mads preparado para asesorar
einformaralosclientes.

Ademads, los PAS estamos pre-
sentesentodoel pais.

www.fapasa.org.ar

FAPASA es la Federacion de Asociaciones de Pro-
ductores Asesores de Seguros de la Argentina.
Agrupa a 22 Asociaciones de Productores a lo largo
y ancho del pais. Porque hay productores de Ushua-
iaalaQuiaca, desde el Atlantico, ala Cordillera.
FAPASA trabaja para mejorar la situacion profesio-
nal de los Productores Asesores de Seguros y para
ampliar y mejorar el mercado de seguros en la
Argentina.

Las entidades que la conforman son las Asociacio-
nes de Productores Asesores de Seguros, con pre-
senciaentodo el territorio nacional.
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SANCOR
SEGUROS

Hay una entidad que es sinénimo

de compromiso con la excelencia y el
profesionalismo en el sector asegurador.

iFelicitamos a FAPASA en su Aniversario!
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